
Der CityFlyer – Pitch

Man sagt, wenn der Kunde spürt, dass er schlechter fährt, wenn 
er ein Angebot ablehnt, statt das Angebot anzunehmen, hat man 
einen Kunden. Deswegen muss unsere Einstiegsfrage, die nur dazu
dient, den Unternehmer neugierig auf mehr Informationen zu 
machen oder einen Termin am Telefon zu bekommen, immer 
so lauten: 

Ich möchte Ihnen gerne ein
ANGEBOT machen!

Frage: 
Sind Sie schon einmal für Ihre eigene Werbung

bezahlt worden?

Wenn der Unternehmer fragt, wie das denn gehen soll, ist das 
bereits das erste Kaufsignal. 
 

 Jetzt muss der Verkäufer dem Kunden nur noch, mit unserem 
Verkaufsfolder, zeigen wie unser einfaches und doch geniales 
Marketingkonzept funktioniert.

Im Folgenden haben wir das komplette Verkaufsgespräch 
aufgeschrieben. Die Worte, die der Verkäufer auf jeden Fall nutzen 
soll (Verkaufstricker), haben wir fett geschrieben:

Kunde: Nein das habe ich noch nie gehört, wie soll das 
funktionieren?

Verkäufer: Geben Sie mir 7 Minuten, dann zeige ich Ihnen, wie 
sie mehr Kunden, mehr Umsatz und sogar noch zusätzliche 
Einnahmen bekommen können ohne dafür auch nur einen Cent 
aus eigener Tasche bezahlen zu müssen! (Verkaufsfolder 
zeigen)

Wichtig, sorgen Sie dafür, dass sie die nächsten 7 Minuten die volle
Aufmerksamkeit des Kunden haben und nicht gestört 
werden. Am besten an einen Tisch setzen! Verkaufsfolder 
aufschlagen und das Gespräch beginnen. 



Ein Sprichwort sagt: 





„Wer ein Geschäft betreiben will ohne Werbung um Geld zu
sparen, der kann genauso gut die Uhr anhalten um Zeit zu

sparen!“

Für die meisten Unternehmer ist Werbung jedoch nur ein 
notwendiges Übel. Und dafür gibt es vier Nachteile der Werbung:
Radio/Fersehen zu teuer
Zeitungsanzeigen kurzfristig (meist nur 1 – 2 Tage)
Flyer/Wurfzettel uneffektiv (landen doch meist im 

Papierkorb)
Internetwerbung zu aufwendig (oder man zahlt viel Geld für

eine Agentur, dann sind wir wieder bei zu 
teuer)

Kunde: Ja genau so ist es!

CityFlyer sind anders! Denn CityFlyer haben jeden dieser 
Nachteile in einen Vorteil verwandelt. Und genau das möchte 
ich Ihnen jetzt beweisen:

30 (dreißig) Gewerbepartner aus Ihrer Stadt/Region bilden 
zusammen eine Werbegemeinschaft in einem CityFlyer 
Gutscheinheft. Jeder Gewerbepartner bietet darin einen ganz 
besonderen Einkaufsvorteil in Form eines Gutscheines. Das 
können z.B. 10% Rabatt sein oder kaufe 2 erhalte 3 usw. Das ist 
jedem Gewerbepartner selbst überlassen. Und unsere CityFlyer 
sind dabei auch noch 12 Monate gültig! Also können wir doch den
Punkt kurzfristig schon mal abhaken oder?

Kunde: Ja klar, 12 Monate sind nicht kurzfristig!

Von diesen diesen CityFlyer Gutscheinheften werden nun bis zu 
30.000 Stück produziert. Und jeder Gewerbepartner bekommt 
direkt 100 fertige CityFlyer Gutscheinhefte zur Weitergabe an
seine guten Kunden. Und jeder Gewerbepartner kann bis zu 1.000 
Stück nachbestellen. Das bedeutet bis zu 30.000 CityFlyer werden
automatisch verteilt. Ist das effektiv Ihrer Meinung nach?

Kunde: Ja das ist richtig gut!

Also können wir doch den Punkt effektiv auch abhaken oder?



Kunde: Ja klar!

Viele sagen ohne Internet geht heute gar nichts mehr. Deswegen ist
auf jedem Gutschein auch noch ein QR Code von Ihrer Webseite 
sowie ein QR Code von unserem Internetportal. Das bedeutet 
Sie machen durch die CityFlyer sogar noch automatisch Online 
Werbung! Also können wir doch den Punkt aufwendig auch 
abhaken oder?

Kunde: Ja wenn es sowieso dabei ist!

Bleibt nur noch der Nachteil: zu teuer übrig. 

Stellen Sie sich vor, sie müssten keinen Cent für Ihre
Werbung auf unseren CityFlyern aus eigener Tasche
bezahlen, dann würde es doch jeder machen, oder?

Sie doch sicher auch, richtig!

Kunde: Ja definitiv





Und genau so ist es. Denn unsere CityFlyer kosten unsere 
Gewerbepartner genau Null Euro! Ja richtig, die Anzeige, das 
Layout und der Druck der CityFlyer kosten unsere 
Gewerbepartner keinen Cent!

Und wie ich schon sagte, bekommt jeder Gewerbepartner zwischen 
100 und 1.000 CityFlyer von uns. Je nachdem wieviel er an seine
gute Kunden verkauft. 

Wie jede Ware, die Sie als Unternehmer verkaufen, kaufen Sie auch
unsere fertigen CityFlyer zu einem sehr günstigen Einkaufspreis, 
von nur 2.- Euro je CityFlyer ein, also insgesamt 200.- Euro. 

Aber, und das ist das Beste und Entscheidende an unseren 
CityFlyern, die ersten 100 CityFlyer bekommen Sie sozusagen 
auf Kommision, mit einem Zahlungsziel von bis zu 90 Tagen, 
also 3 Monaten. Wie klingt das für Sie?

Kunde: Das klingt sehr gut.

Das heißt Sie haben 3 Monate Zeit um diese 100 CityFlyer für 5,00 
Euro also für insgesamt 500.- Euro an Ihre guten Kunden zu 
verkaufen. Das bedeutet Sie haben eine Handelsspanne von über 
200% und machen einen Gewinn von 250.-€. 

So können Sie die nächsten 100 CityFlyer bequem aus Ihrem 
Gewinn bezahlen und brauchen kein eigenes Geld zu investieren. Je
mehr CityFlyer Sie an Ihre guten Kunden verkaufen, um so mehr 
Gewinn machen sie! Wie gesagt, Sie können bis zu 1.000 CityFlyer 
nachbestellen. Ist das genial?

Kunde: Ja das ist super!

Also können wir doch den letzten Punkt teuer auch abhaken oder?

Kunde: Ja klar!





Prima dann können Sie jetzt gerne einen entsprechenden Platz in 
dem CityFlyer für (Stadt nennen) buchen. Das geht bei uns ganz 
einfach Online: www.cityflyer.eu/data/

Nicht vergessen mindestens 3 EMPFEHLUNGEN zu holen!

Frage, kennen Sie Unternehmer, Selbständige oder Händler aus 
Ihrer Stadt/Region, die auch kostenlose Werbung gebrauchen 
können? Wem dürfen wir für Sie ebenfalls kostenlose Werbung in 
unseren CityFlyern anbieten?

Das wars, das ist das ganze Verkaufsgespräch. Viel Erfolg!


